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“ Apakah anda sedang menghadapi mas- ”
alah ini?

Tidak mampu memprediksi penjualan berdasar analisa data
penjualan.

Kurangnya kemampuan untuk menentukan indikator penjualan
yang tepat.

Ketidakmampuan dalam menjual produk dengan margin tinggi.
Strategi yang salah dalam penentuan posisi penjualan.

Kurangnya kesadaran dalam pemantauan kinerja penjualan,
sehingga menyebabkan kepemimpinan penjualan mengalami
kelelahan.

Ketidakmampuan dalam pemantauan kinerja penjualan, kurangnya
kontrol dan pemantauan.

01 Pengenalan Kursus

Tujuan Kursus

» Membantu mengembangkan strategi penjualan yang komprehensif
dengan Model Penjualan 3P yang selaras dengan tujuan bisnis secara
keseluruhan

> Mengembangkan kemampuan untuk memprediksi penjualan (sales
forecasting) secara akurat berdasarkan analisis data

= Mempelajari cara menganalisis dan mengoptimalkan proses penjualan
untuk meningkatkan efisiensi dan efektivitas

> Memperoleh keterampilan kepemimpinan untuk mengelola dan
memotivasi tim penjualan secara efektif, termasuk pembentukan tim,
manajemen kinerja, dan pengembangannya

» Memperoleh keahlian dalam merancang dan mengimplementasikan
sistem pengukuran kinerja sales



Model Kursus @2 Manfaat Kursus @4 Pembicara Utama

Mengendalikan dan
Mengoptimalisasi Proses Penjualan

Process Sales

Kontrol Proses Penjualan Proses
Omni Selling

Saluran Penjualan

Teknik Penjualan (PI’OCGSS)
Naskah Penjualan
Mendekati Prospek
Mengatasi Keberatan
Bercerita dalam Penjualan
Menutup Lebih Banyak Prospek
Prospek B2B & B2C
Menindaklanjuti
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Segmentasi Pelanggan . 0 s .
Koneksi Individu Blsnls Anda Memimpin Tim Sales'derTgan Efektif
Manajemen Akun Utama Keterarv;‘pllan keplerrr‘umpman
Strategi Penjualan Pemecahan Masala

Rencana Rencana Tim Pengambilan Keputusan
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Memprediksi Penjualan (People) Pelacakan Kinerja
Jangka Pendek Pelatihan dan Konseling

. Analisis Kinerja
Jangka P
angka Panjang Insentif & Motivasi

Manfaat 1 Hendra Hilman

B Memberikan kerangka kerja 3P untuk membantu Anda mensistematisasi pemikiran International Award-Winning Sales
penjualan strategis Anda untuk closing sales hingga 10x lebih banyak; Coach & Business Mentor dengan

Pengalaman Lebih dari 20 Tahun

@ CEO dari PT. FHS (a joint venture with HK
export company)

® CEO dari Hendra Hilman International
Business Training

Melatih lebih dari 10.000 Sales Profesion-
al nasional dan internasional

Manfaat 2

> Memberikan alat dan sistem monitoring kinerja penjualan / Omni Selling / Sistem
Manajemen Channels, dlI;

[

® Top 100 business coach 2013, 2014
® Menjadi Coach untuk 300+ Business
[ ]

Manfaat 3

Owners

NLP Certified Practitioner

B Memberikan 7 langkah untuk mengubah tim Sales Anda menjadi mesin pencetak uang
profesional;

Manfaat 4

» Memberikan kemampuan memimpin tim sales hingga menjadikan mereka penjual
handal;

Penguraian Strategi Penjualan Memimpin dan
& Penyelarasan Sasaran Memotivasi Tim Sales

® Marketing & branding; Sales & closing;
Mindset & motivation; Power leadership

Manfaat 5 Klien yang pernah

B Memberikan studi kasus/metodologi/alat Sales yang didapatkan berdasarkan profe-
sionalisme selama 20 tahun.

Dilavani

® BCA, CERES Indonesia, Kramat Djati
Group, Asyana Hotels, SMS Finance, BJB
Bank, Merry Riana Group, Telkomsel
Indonesia, Nissan Indonesia, RS Hermina
HQ, Auto 2000, Kommo CRM, Common-
wealth Life Insurance, Bank Indonesia,
Acer Indonesia, Yamaha Motor, AIA

Insurance, Kartika Sari Group, JGlow Skin

Care Indonesia

Topik Kursus Modul
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Closing Sales Lebih Banyak dengan SEIES
Sales Forecasting

Mengendalikan dan Mengoptimal-
isasikan Proses Penjualan

Proses

Naskah Penjualan Sales

Rahasia untuk Closing Lebih Banyak
Prospek B2B & B2C

‘Hendra is the Dynamic Coach, 'Bisnis kami meningkat Coach Hendra telah membantu Sales team is more focused,
who helps his clients to over GANDA sejak Coach Hendra meningkatkan kemampuan especially on the daily routine
achieve targets...’Brian Tracy - Hilman melatih bisnis kami, penjualan dan layanan pelanggan activities. Becasue of that,

World’s Success Expert dalam waktu 1 tahun (2021 saya, sehingga pelanggan kami small progress has been made
vs 2022)" dapat dilayani dengan lebih efektif everyday, and an average of
i . dan kepuasan mereka meningkat 92% daily sales targets are
~ Bpk. Rokin, Pemilik CV dengan berkurangnya keluhan achieved.' Alex Chu, CEO &
Masa Surabaya sebanyak 30%. CO-Owner of Forever Harverst
HK

Pimpin Tim Sales dengan Efektif
Tim Sales

- Ibu Cindarsari, Pemilik GMP
Academy

Manajemen Tim Penjualan




