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Mendorong Pertumbuhan Bisnis:
25+ Tahun Solusi Operasi Strategis yang Unggul di Pasaré
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Apakah bisnis anda sedang w
.ﬂ Manfaat Kursus .q

Permasalahan 1 ~< tK.ES”“t?”. dalagy me”%i"telf"aslika" g R S LBS Eestaan Untuk memas- Manfaatl. Memberikan keterampilan strategis dalam menyelaraskan rencana bisnis dengan
IKan erisiensi proses dan Keselarasan tujuan rencana taktls dan rencana aksi.
Permasalahan 2 B3 Pendelegasian tugas yang tidak efektif yang sering menyebabkan kesalahan atau
kurangnya tanggung jawab Manfaat2 Memberikan kemampuan akuisisi solusi untuk kontrol dan optimalisasi proses bisnis.
Permasalahan 3 B Ketidakmampuan untuk mengidentifikasi dan mengatasi hambatan dalam proses oper- . . 2 — p
asional yang menghambat produktivitas Manfaat3 Memberikan metodologi & alat untuk streamline operasi bisnis Anda dan meningkat-
kan efisiensi.

Permasalahan 4 *< Kurangnya fokus pada inovasi dan peningkatan berkelanjutan dalam proses operasional

B ealahan 5 B Tidak adanya sistem pengukuran kinerja yang efektif untuk memantau hasil dan
meningkatkan kinerja tim.

Manfaaté4 Memberikan pengembangan keterampilan dalam manajemen kinerja tim.

Manfaat5 Melamberikan kemampuan pemimpin untuk membangun tim berkinerja tinggi yang
selaras.

m Manfaaté Memberikan studi kasus dan contoh konkrit dan pragmatis yang disesuaikan untuk
UMKM.

> Untuk menyelaraskan tujuan bisnis dan mendelegasikan tugas.

> Untuk streamline operasi bisnis Anda dan meningkatkan efisiensi. MBA, CBA, ACMC
I dd . Strategic Business Operations
Fre y Llong Coaching & Consultancy Expert

® Expert dalam Operasi Bisnis Strategis dengan pengalaman lebih dari 25 tahun

> Untuk meningkatkan kinerja dan komunikasi tim Anda dengan alat kerja yang inovatif.

» Untuk mendorong peningkatan dan produktivitas yang berkelanjutan.

>
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® Lulusan Keuangan & Bisnis Internasional dari Saint Louis University, Amerika Serikat
® Penulis Buku Terlaris Nasional

® Certified Master Meta Neurosemantic

® Certified Meta Coach - AS

® Certified Master Meta Neurosemantic

® Doktor dalam bidang Kepemimpinan

" Keahlian )

Peningkatan Proses Bisnis, Transformasi Bisnis Keluarga, Rencana Bisnis Strategis, Budaya
Perusahaan, Kepemimpinan Strategis, Sistem Manajemen & Koordinasi untuk semua
pemimpin

. . . N " Klien yang pernah Dilayani )
Penguraian Strategi Operasional Pendelegasian Tujuan yang p y
Penyelarasan ASABA %M, Bio Organik Nusantara, Bukitnusa Indahperkasa, Catur Sentosa Adiprana,
Tujuan Perincian D " Kepemimpinan Kuat untuk Dewi Sri Maritim, Meratus Line, MetropolKentjana, Thk, Tatamulia Nusantara Indah, Work
erinCian bepartemen f Global Technology, Summarecon Group, Panasonic Group, Mashusita Group, Cleo, Avian,
P Penyelarasan Tujuan Meratus Group
Penguraian Strategi Operasional Review Proses
Pengaturan Koordinasi Li F . . N
Proses oordinasi Lintas Fungsi Manajemen Kinerja Te stimoni _
Teknik Rapat yang Efektif Action Plan untuk Optimalisasi
Pendekatan Kepemimpinan Feedback yang Efektif > Materi yang disampaikan cukup sederhana namun sangat relevan dengan peker-
Pengaturan Jjaan sehari-hari; Solusi yang diberikan layak dan realistis.
Tim Motivasi Tim Sistem Insentif yang Efektiff - Direktur CV Talenta Jaya

> Materi yang diberikan memberikan pencerahan bagi kami sebagai Sales Manager

Penguraian Strategi A . .
untuk memahami perilaku konsumen dalam mengambil keputusan.

Operasional

“ — R Pemantauan Tujuan & Sasaran
“ Perincian Departemen Penyelarasan ‘ TN . ; i -
‘ Tujuan \ . l Koordinasi lintas Fungsi

- Manajer PT Samafitro
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Pendelegasian Tujuan

Kepemimpinan Kuat untuk | . \
Penyelarasan Tujuan '/ RumusJitu Pendaturan )
: \\ Menan g dalam P?oses ‘ Review Proses
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‘\, Motivasi Individu Pengaturan /, g Manajemen Resiko
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e Action Plan untuk Optimisasi

> Benar-benar memperluas wawasan saya. Ternyata dalam memasarkan produk dan
jasa, kita juga harus mempelajari psikologi pemasaran, psikologi calon pembeli
atau calon pelanggan kita.

- Juliando Lingga, partner PT KAP Liasta Syafruddin & Rekan

Teknik Rapat yang Efektif ]

> Psychology Why People Buy membuka wawasan saya dalam memahami kenapa
user seringkali banyak pertimbangan dalam membeli suatu barang. Materi yang
diberikan pun sangat jelas. Terima kasih Coach Freddly.

‘ Sistem Insentif yang Efektif

‘ Meningkatkan otivasi

- Ka.Showroom PT Berkat Surya Mentari




